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合同编号：

甲方： 

地址：
邮编：
法定代表人：
乙方：

地址：

邮编：

法定代表人：

甲乙双方在平等、互利、双赢、自愿的原则下经双方共同协商，就乙方做为甲方泡沫混凝土板材代理商事宜，特签订本协议，内容如下：

一、 合作事项   
二、 合作原则     资源共享   优势互补   相互协作    平等互利 

三、 代理级别     

1、一般代理商： 

县级代理：年销售量在800方以上，每方850±50元；

市级代理：年销售量在2000方以上，每方750±50元；

省级代理：年销售量在5000方以上，每方650±50元；

2、独家代理商：

县级代理：年销售量在1500方以上，每方850±50元；

市级代理：年销售量在4000方以上，每方750±50元；

省级代理：年销售量在10000方以上，每方650±50元；

3、本合同签订的代理级别为_ ______。

四、 总则

1、甲方授权乙方为“泡沫混凝土板代理商”，期限从本协议签订之日起至2012年10月21日止。代理商授权每年认证一次。

2、乙方有权在甲方授权区域内以“泡沫混凝土板代理商”名义，从事有关销售泡沫混凝土保温板的合法商业活动。

3、乙方若自签订代理协议后半年内没有与甲方有任何销售往来，则自动取消其代理资格。

4、乙方有权对甲方工作(销售管理、市场推广、广告宣传、技术服务、产品质量)提出合理化建议，以书面形式直接交由公司相关部门处理。

五、甲、乙方责任和义务

★甲方的责任和义务：

1、甲方负责培训乙方业务人员，并协助开发市场；

2、甲方为乙方提供产品销售和市场开发所需的相关资料和样品；

3、甲方负责产品在乙方市场的销售协调；

4、如乙方在经销期间内，销售业绩良好，甲方应当给予提高代理商资格，提供优惠经销政策等相关奖励措施。

★乙方的责任和义务：

1、乙方有义务收集当地市场及相关竞争产品的有关信息，并及时反馈给甲方；

2、乙方应配合甲方进行地区性销售或宣传活动，努力开拓市场；

3、乙方应严格保密甲方技术。不论协议期内或协议期后，乙方均不得以任何方式获取甲方产品专利、设计、知识产权的利益；不得以任何方式损害产品的声誉，由此产生的不良后果，由乙方独立承担责任。

六、结算方式

乙方向甲方订购HT泡沫混凝土板时，需提前向甲方确定规格和发货时间，并确定再发货前一次付清全款，具体价格具体协商。

七、法律效力

1、甲乙双方若发现对方违反本协议条款，违反法律或损害对方利益，可以书面形式通知对方终止本协议。

2、甲方对乙方的授权期满，本协议自行终止。

3、本协议经双方签字盖章后生效，协议到期后可根据实际情况续签。

4、本协议一式二份，双方各执一份。未尽事宜双方可订立补充协议，与本协议有同等法律效力。

甲方（公章）                              乙方（公章）： 

委托代理人：                               委托代理人： 

身份证号：                                 身份证号： 

电话：                                     电话：

      年      月      日                       年     月     日 
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